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ي يجب القيام بها من أجل الحصول على الأرباح من خلال 
دراسة الجدوي تعتبر واحدة من أهم الأمور الت 

ة كما يعتبر   ة كببر ي لا تحتاج إلى خبر
وع الأخشاب من المشاري    ع الت  وع الخاص بك، كما أن مشر المشر

ي لا يمكن الاستغناء عنها. 
 الأخشاب من السلع الهامة ومطلوبة بشكل كببر الت 
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ي البدء 
ن فن تعتبر تجارة الأخشاب من الاستثمارات المربحة لأنها تعتبر من الخيارات الهامة أمام الراغبير

ن وناجح، فيتكون دراسة الجوي من مجموعة من المعلومات الهامة ويمكنك الإطلاع على  باستثمار ممبر

ي أي وقت بعد تحميله على الهاتف الخاص بك بشكل 
 "من هنا".  pdfدراسة الجدوى فن
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وع تجارة الأخشاب ناجح والحصول   ي يجب معرفتها من أجل عمل مشر
هناك مجموعة من المعلومات الت 

 من خلالها على العديد من الارباح ومنها: 

وع تجارة الأخشاب  -1  متطلبات اللازمة لمشر

وع تجارة الأخشاب ناجح ومن   ي يجب أن تتوافر من أجل عمل مشر
هناك مجموعة من المتطلبات الت 

 أهمها: 

كات  • وع، ويجب أن تكون تلك الأشخاص من شر ن من تلك المشر يجب تحديد المستهدفير

ي العمل. 
 المقاولات الذين يحتاجون الأخشاب بشكل أساسي فن

وع   • ي تؤدي إلى نجاح مشر
وع بشكل دقيق لأنها تعتبر واحدة من أهم العوامل الت  إختيار موقع المشر

 الأخشاب الخاص بك. 

ي الأخشاب.  •
ة ومهارة عالية فن ن من ذوي الخبر  يجب أن يكون العاملير

وع لعدم التعرض لأي مسائلة قانونية.  • اخيص الخاصة بالمشر  توفبر جميع الب 

•  . ي
 حساب الأرباح وخصم المصاريف من أجل الحصول على الرب  ح الصافن

كات وع تجارة الأخشاب للشر  كيفية تحقيق رب  ح من مشر

وع تجارة الأخشاب:  ي يجب إتباعها من أجل تحقيق الرب  ح من خلال مشر
 هناك مجموعة من الخطوات الت 

كات توريد الاخشاب، كما يجب الحصول على أخشاب جيدة ومناسبة لك.  •  يجب التواصل مع شر

ة من أجل   • كات كببر توجيه الاهتمام الكببر الخاص بالتسويق الأخشاب الخاصة بك والاتفاق مع شر

ة من الأخشاب والحصول من خلالها على الرب  ح.  اء كميات كببر  شر

•  . وع الخاص بك من خلال مواقع التواصل الاجتماعي  تسويق المشر

وع تجارة الأخشاب  العمالة اللازم لمشر



وع الأخشاب هي العمالة، سنوضح  ي حالة عمل مشر
ي يجب الاهتمام بها فن

تعتبر واحدة من أهم الأمور الت 

 :  مجموعة من المعلومات عن ذلك فيما يلىي

اء ونقل الأخشاب.  • ن أحد الأشخاص كمسؤول عن عمليات البيع والشر  تعيير

كة.  • يل الحملات والأخشاب سواء من أو إلى الشر ن  عمال من أجل تبن

•  . ن  سكرتارية موظف حسابات وشئون عاملير

ي الأمور المالية.  •
ة فن ن ويتمتع بالخبر  مدير مبيعات ولكن يجب ان يكون شخص امير

ي الخشب 
 
وع التجارة ف  كيف تتم إدارة مشر

وع الأخشاب الخاص بك والحصول من خلالها  هناك مجموعة من النقاط يجب إتباعها من أجل إدارة مشر

 على الرب  ح ومنها: 

ي تقيم بها تلك  •
اد الخشب سواء من المحافظة الت  الاتفاق مع صاحب مخزن كببر من أجل استبر

ي محافظة آخري. 
وع أو فن  المشر

ي تحتاج إليها من الخشب.  •
 الإتفاق على نوعية وكمية الت 

وع بنفسك.  •  يجب إدارة المشر

 دراسة حجم السوق ونوع الخشب المطلوبة فهناك العديد من أنواع الخاص بالاخشاب.  •

ي يمكنك من خلالها الحصول على الأرباح، ولكن هناك    يعتبر 
وعات الت  وع الأخشاب واحد من المشر مشر

وع ناجح والحصول من خلالها على الأرباح،   مجموعة من المعلومات يجب معرفتها من أجل عمل مشر

ة سواء الخاص بالعمالة أو الإدارة.  ن  لذلك أوضحنا عن مجموعة من المعلومات الممبر

  

 


